
民間企業に40年以上在籍。
日本食品及び酒類、雑貨物
の輸出や菓子、青果物の輸
入に携わるとともに小売り、
流通、物流部門も経験。
2024年６月より農林水産
物・食品輸出相談窓口アド
バイザー。

ＯＫＢふれあい会館
14階 展望レセプションルーム

Zoomウェビナー

海外輸出の成功のために、バイヤーとの商談は非常に重要です。

本セミナーでは、食品の輸出を目指す企業のご担当者様を対象に、輸出の基礎から、現場ですぐに活

用いただける商談スキルまで体系的に解説します。
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ジェトロ 農林水産物・食品輸出相談窓口アドバイザー

近藤 浩正（こんどう ひろまさ）

内 容

１．商談の事前準備

２．商談の進め方

３．商談後の対応

４．オンライン商談のポイント

申 込

参加費：無料

定 員：リアル 30名程度
オンライン 100名程度

対 象：岐阜県内企業もしくは
岐阜県内に事業所を置く企業

申込締切

2025.6.4(WED) 17:00
※ジェトロサービスを

初めてご利用される方は

お客様登録が必要です。

主催：ジェトロ岐阜

共催：(公財)岐阜県産業経済振興センター

岐阜商工会議所、岐阜県商工会議所連合会

ジェトロ岐阜（担当：向野） 
TEL：058-271-4910 EMAIL：GIF@jetro.go.jpお問い合わせ先

すぐに使える！

食品輸出のための

商談スキルアップ
セミナー
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